
              

       La convention d’a�aires BioMarine : Qui ? Quand ?

Durant les 5 jours du Forum BioMarine, se tiendra une convention d’a�aires permettant d’organiser des rencontres 

professionnelles en tête-à-tête grâce à un logiciel de partnering spécialement conçu pour faciliter la prise de rendez-

vous et optimiser la gestion du temps.

Cette convention est ouverte aux industriels, scienti�ques, �nanciers et tous les acteurs clés du développement 

(transfert de technologies, organismes de recherche, conseils en a�aires, agences publiques de développement…). 

Ces entretiens se déroulent en parallèle des conférences dans un espace dédié à Toulon et à Marseille.

Que peut vous apporter la convention d’a�aires ?

•  Permettre aux participants de connaître votre société, produit ou projet scienti�que

•  Rencontrer les acteurs clés du secteur au niveau industriel, scienti�que, �nancier ainsi que les  partenaires publics

•  Initier des partenariats à long terme

•  Agrandir votre réseau auprès de la communauté industrielle et scienti�que française et internationale

Comment participer à la Convention d’A�aires ?

Dès le mois de mai, vous pourrez vous inscrire au Forum BioMarine sur www.biomarine.org. Suite à votre inscription, 

vous recevrez un "login" et "mot de passe" vous permettant d’accéder au logiciel informatique de partnering qui gère 

la prise de rendez-vous. Vous devrez alors remplir votre " �che-pro�l " a�n de fournir des informations détaillées quant 

à votre société ou votre projet et préciser quel type de partenariat vous recherchez. 

1 mois avant BioMarine, vous recevrez un e-mail indiquant l’ouverture du partnering. Vous pourrez accéder à la base 

de données des participants, trouver ceux qui correspondent à vos critères et identi�er rapidement les contacts à 

rencontrer pendant BioMarine.

   Comment organiser ces rencontres professionnelles avec le logiciel de 

partnering?

Grâce à son "login" , chaque participant dispose d'un plani�cateur de rendez-vous qui permet d’a!cher en ligne ses 

disponibilités. Quand vous identi�ez un prospect intéressant, vous pouvez  lui envoyer un message à travers l’intranet, 

ou bien une demande de rendez-vous. Le système propose automatiquement une réunion à un moment propice pour 

les deux participants selon leurs agendas respectifs et dans un box numéroté. Lorsque vous recevez une demande de 

rendez-vous, vous êtes entièrement libre d’accepter ou de la refuser. Les réunions sont prévues sur des périodes de 30 

minutes ou d'une heure. Vous pouvez organiser jusqu’à 15 rencontres par jour. 

 

 


